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Ensino Secundario / Profissional

Breve descricao

A atividade pretende refletir e analisar os negdcios realizados pelos grupos. Numa primeira
fase, os alunos irdo contar a sua vivéncia, abordando diversos aspetos e numa segunda fase
far-se-a o levantamento financeiro dos nimeros do negdcio (investimento, vendas e lucro).

Competéncias a desenvolver
Capacidade de andlise e avaliagdo de situagdes, Capacidade de comunicacdo, Capacidade
de expressao, Capacidade de reflexdo, Compreensdo de conceitos financeiros

Duragao 70 minutos

Complexidade

Todos os direitos reservados. Nenhuma parte deste guido pode ser reproduzida ou utilizada para fins
comerciais, por qualquer modo ou por qualquer meio — eletrénico, mecanico (incluindo fotocdpia),

de gravagdo ou qualquer outra forma copiada — sem autoriza¢do prévia, por escrito, do Editor.

E concedida permiss3o aos participantes do Projeto Empreendedorismo nas Escolas da CIM do Ave

(ano letivo 2014/2015) para reproduzirem paginas deste guido apenas para fins ndo comerciais.

Qualquer solicitacdo para fotocdpia, gravacdo, transmissdo e/ou reproducdo de qualquer parte deste
trabalho deve ser dirigida por escrito a GesEntrepreneur — Empreendedorismo Sustentdvel, Lda.

(Rua 7 de Junho de 1759, N2 1, Lagoal, 2760-110 Caxias).
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Nenhum

Conhecer a forma como cada grupo vivenciou a experiéncia de implementar um negécio.
Analisar os aspetos financeiros do negdcio realizado na atividade “Empreendedor por um dia”.

Perceber se o negdcio foi bem-sucedido no que diz respeito ao lucro obtido face ao investimento
realizado e aos custos incorridos.

Recorde os negécios implementados pelos alunos na atividade “Empreendedor por um dia”, para
poder contribuir para a analise dos mesmos.

Desenhe a seguinte tabela no quadro (a tabela deverd ter tantas linhas quanto o nimero de
negocios existentes na turma):

NEGOCIO INVESTIMENTO VENDAS LUCRO

TOTAL

Agora que os negécios desenvolvidos estdo encerrados, é tempo de refletir sobre os mesmos,
tentando perceber os aspetos que levaram ao sucesso ou insucesso destes.

Neste sentido, peca a cada grupo para partilhar em cerca de 5 minutos a experiéncia que tiveram
(é importante que todos os elementos do grupo falem).

Podem falar de vdérios aspetos, desde a escolha e preparacdo do negdcio até a propria
implementacdao, podendo partilhar sentimentos, medos e receios, curiosidades, momentos
caricatos e engragados, funcionamento do grupo, entre outros. Em suma, cada grupo deve contar
a sua histéria de negdcio.
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Além disso, cada grupo deve preencher uma linha da tabela presente no quadro, indicando:
— 0O nome do negdcio
— O montante do investimento realizado
— O montante obtido com as vendas
—  Olucro obtido (VENDAS — INVESTIMENTO)

Contabilize a duracdo de cada apresentacdo, ndo deixando que os alunos se estendam muito no
tempo, como poderd acontecer a alguns grupos mais entusiasmados.

No final de todas as apresentagdes, conclua o preenchimento da tabela, somando:
— O total do investimento da turma
— O total do montante das vendas da turma
— O total do lucro obtido na turma

Peca aos alunos para tecerem alguns comentarios sobre os negdcios realizados, recordando as
histérias de cada grupo e observando a tabela presente no quadro.

Assim, se algum grupo obteve prejuizo (o montante das vendas nao foi suficiente para cobrir o
investimento realizado), tente perceber, em conjunto com os alunos, porque é que esse negécio
nao tera funcionado.

Algumas das hipdteses para que tal tenha acontecido sdo:
—  Local mal escolhido
—  Produto inadequado
— Quantidade de produto exagerada
—  Muita variedade de produtos
—  Produto pouco trabalhado / preparado
— Inexisténcia de publicidade / divulgacdo do negdcio
— Apresentagdo do negdcio pouco atrativa

Se, pelo contrario, um grupo conseguiu obter uma quantia de lucro bastante elevada, procure
perceber qual o principal motivo.

De seguida apresentam-se algumas opgGes para esta situagdo:

Produto / servico inovador

— Local bem escolhido

—  Muita quantidade de produto

— Adequada publicidade e divulgacdo do produto / negdcio

—  Perfil empreendedor dos elementos do grupo para abordarem o cliente
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Pergunte aos alunos o que fizeram com o dinheiro que conseguiram ganhar e se o destino do
mesmo foi decidido antes ou depois de o terem ganho.

Faca uma andlise global da atividade, podendo referir algumas das sugestGes que se seguem:

— Aspetos interessantes que observou durante a atividade pratica, como por exemplo: apresentacdo
do produto, apresentac¢do da banca, apresentagado dos elementos do grupo, abordagem ao cliente,
estratégias de venda, publicidade, promog&es/ofertas, precos, local escolhido, entre outros;

— Casos que mais lhe chamaram a atengdo, como por exemplo grupos que investiram pouco e
lucraram muito;

— Andlise global da tabela, concluindo se a maioria dos grupos obteve lucro ou prejuizo ao realizar
esta atividade, apontando os principais motivos para essa situacao.

Pergunte aos alunos o que fariam de diferente se voltassem a repetir esta experiéncia de
implementar um mini-negdcio.

Pergunte-lhes o que aprenderam com esta atividade, a dois niveis: o que aprenderam sobre si
mesmos e o que aprenderam sobre negdcios.

Por fim, questione os alunos sobre quais os aspetos que se deve ter em atencdao quando se
monta um negdcio real, partindo das conclusées que tiraram dos seus mini-negdcios.

Algumas das conclusdes que podem referir sdo: apresentagao e qualidade do produto, preco dos
produtos, competéncias dos elementos da equipa, localizagdo, definicdo do publico-alvo,
concorréncia, entre outros.

Quando os alunos estiverem a contar as suas histérias, deixe que o fagcam da forma que
entenderem, sendo eles a decidir que aspetos consideram interessantes partilhar com a turma.

No caso de ter grupos mais introvertidos, que estejam com dificuldades em encontrar aspetos
para contar a turma, procure ajuda-los, sugerindo alguns tdpicos. A lista que se segue apresenta
algumas ideias para poder auxiliar os grupos:

Descricdo do negécio, referindo em concreto os produtos a venda ou os servicos prestados;
— Razdo de escolha da ideia de negdcio;

— Tarefas desempenhados por cada elemento do grupo (na preparagdo e na implementagdo do
negocio);

— Razdes pelas quais acham que o negdcio correu bem/mal;

— Dificuldades sentidas;
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— Descrigdo da primeira venda efetuada;
—  Melhor cliente;

— Situagdes engracadas / caricatas;

— Reagdo aos “ndos” dos clientes;

—  Concorréncia dos colegas;

No final da atividade podera projetar as fotografias tiradas aos negdcios da turma (caso existam e
se as tiver disponiveis).



